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PREMIUM COACHING - Investments
Session 11 – via ZOOM 

Dienstag, der 06.02.2024 - Die Schönheit eines skalierbaren Finanzberatungsunternehmens
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„Ich bin fasziniert davon, den Menschen zum aktiven Gestalter seines 

Wohlstands werden zu lassen – und seine Lebensqualität durch eine 

neue Kultur des Investierens zu bereichern“.

- Christoph R. Kanzler I 30plusX – Gründer & Geschäftsführer

Eine neue Kultur des 

Investierens.
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Viele Finanzberater werden die nächsten 5-10 

Jahre nicht überleben!

• Weitere technische & informationstechnische 

Demokratisierung der Kapitalmärkte

• Künstliche Intelligenz

• Weitere Zunahme von Indexstrategien

• Gebühren & Provisionsrückgang

• FinTechs

• Unwillen sich dem Wandel anzupassen
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Quelle: https://www.dfpa.info/maerkte-studien-news/umfrage-privatanleger-mit-hoeheren-investierbaren-vermoegen-treiben-digitales-investieren-voran.html
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Was wird in der Regel durch Finanzberater 

verkauft?

• Künstliche Komplexität

• Teure, dysfunktional Produkte

• Performance-Guru

• Investment-Bla Bla

• Mode- und Trendprodukte

• Es wird verkauf was der Kunde will und nicht was er braucht
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«Die Schwerverständlichkeit ist ein Falschgeld, dessen sich die 

Gelehrten wie Taschenspieler bedienen, damit die Nichtigkeit ihrer 

Kunst nicht ans Licht komme.»

Michel de Montaigne, 1533 - 1592
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Was ist das Ergebnis?
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Markt vs Produkt vs Anleger Rendite 
Das Verhalten des Anlegers macht den Unterschied
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Massiv schlechte Reputation
Gründe

• Fokus auf Provisionen (Fire & Forget)

• Falsche Anreizsysteme (Kurzfristigkeit – endliches Spiel)

• Falsches Verständnis für Kapitalmärkte

• Fokus auf hochspekulative Produkte (Hohe Margen)

• Kunden machen mehr schlechte als gute Erfahrungen

• Unwille zum Lernen und Verändern der Geschäftsmodelle

• Unattraktives Auftreten, Kommunikationsdefizite
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Das Ansehen einzelner Berufsgruppen 
Quelle: dbb – Monitor öffentlicher Dienst 2023
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Gute Profite vs Schlechte Profite

Häufig sind Profite lediglich vom Schicksal 

geborgtes Geld, mit einem Fälligkeitstermin,

der vom Zufall abhängt.
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Die Performance kommt vom Markt!

Das Verhalten des Beraters mit seinem Kunden 

ist der größte Renditetreiber!!!

NICHT DAS PRODUKT!!!
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Zeit sich zu verändern!

Von Produkten zu Menschen

Von Komplexität zu Funktionalität

Von Spekulieren zu Investieren
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Endliches Spiel vs unendliches Spiel
Ziel vs Prozess
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„Etwas fehlt in den meisten unserer Leben. Teil dessen was fehlt, ist Sinn. Werte. Sinnvolle Maßstäbe, an denen wir unser Leben 

messen können. Teil dessen, was fehlt, ist ein Spiel, das es wert ist, gespielt zu werden. Was ebenfalls fehlt, ist ein Gefühl von 

Gemeinschaft, der Sinn und Ordnung bietet. Ein Ort, an dem das im Allgemeinen ungeordnete Denken, das unsere Kultur 

durchzieht, organisiert und klar auf ein spezifisches sinnvolles Resultat fokussiert wird. Ein Ort, an dem 

Disziplin und Wille als das geschätzt werden, was sie sind. Die Grundlage des Unternehmertums und Handelns, um absichtlich 

und nicht bloß zufällig das zu sein, was man ist. Ein Ort, der das Zuhause ersetzt, das die meisten von uns verloren

haben. Das ist es, was ein Unternehmen leisten kann, es kann ein Spiel schaffen, das es 

wert ist, gespielt zu werden. Es kann dieser Ort von Gemeinschaft werden“.

Quelle: Das unendliche Spiel – Simon Sinek
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Kapital × Zeit × Produkt × Institution × Wissen =

Erfolgreicher Anleger

K × Z × P × I × W = EA
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Kapital × Zeit × Produkt × Institution × BERATER =

Erfolgreicher Anleger

K × Z × P × I × W = EA
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„Die Tätigkeit eines Beraters ist es, den Mangel ihrer 

Kunden an Wissen um den Kapitalmarkt – der zuweilen massive 

Verluste zur Folge hat – auszugleichen!“
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„Der Berater wird dafür entlohnt, sein Wissen und seine Erfahrung 

mit seinen Kunden zu teilen, damit diese bestmöglich von den 

Entwicklungen der Kapitalmärkte profitieren!“
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Ziel versus Prozess

https://jamesclear.com/goals-systems
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5 Mio. €  

10 Mio. €  

20 Mio. €  

T+0

T+10

T+20 40 Mio. €

• Stabiles & skalierbares 

Geschäftsmodell

• Gerechte Sache

• Wiederkehrende Erträge

• Verkaufbar mit hohen Multiplen  

T+30Ein neues Geschäftsmodell
Nachhaltige Wertsteigerung
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• Fokus auf Menschen

• Klare, verständliche Positionierung als Berater

• Robuste, funktionale Investment Strategie

• Skalierbare Umsetzungs- und Abwicklungsprozesse

• Verständliche, intuitive Sprache

• Disziplin – Fokus & NEIN

• Höheres Ziel 
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Bücherempfehlungen
Geschäfts- und Persönlichkeitsentwicklung

Gute Bücher enden nicht auf der letzten Seite – sie begleiten uns ein Leben lang!
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30plusX Round Table
Von der Theorie in die Praxis



27



28

Der Weg der Transformation
Von der Theorie in die Praxis

Quelle: www.aic-jena.de
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Der Weg der Transformation
30plus X Premium Coaching

Start der nächsten 

Klasse 04/2024!
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„Christoph R. Kanzler zählt international zu den führenden 

Experten im Kapitalmarktbereich.“
(Süddeutsche Zeitung, August 2023)

-

Eine neue Kultur des 

Investierens.
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Haftungsausschluss: 

Investieren in Fondsanteile, Wertpapiere, Immobilien oder andere Vermögenswerte heißt, stets und notwendigerweise Risiken eingehen. Vermögensanlagen in 

Aktien, Anleihen, Bankguthaben, Edelmetalle, Rohstoffe sowie Immobilien sind mit beträchtlichen Verlustgefahren verbunden. Die historischen Daten, die in dieser 

Präsentation enthalten sind, bieten keine Gewähr für zukünftige Renditen oder Erträge. Die Autoren geben keine Garantie für die Richtigkeit der Daten und 

Berechnungen. Eine Haftung für Schäden, die aus der Befolgung der in dieser Präsentation  gegebenen Hinweise resultieren, wird nicht übernommen. Die Aussagen 

in dieser Präsentation sind rein didaktischer Natur und sind nicht als Finanzberatung oder Anlageempfehlungen im Sinne des Wertpapierhandelsgesetzes zu 

verstehen.

Die in dieser Präsentation verwendeten Bilder sind lizensiert durch Adobe Stock.
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30plusX GmbH

Kurfürstendamm 21

D-10719 Berlin

christoph.kanzler@30plusX.com

Tel: +49 30 922 89 893

www.30plusX.com

30plusX GmbH

Kurfürstendamm 15

D-10719 Berlin

info@30plusX.com

Tel: +49 30 922 89 893

www.30plusX.com
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